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SPREEPATENT: ERFOLG BEI OSTASIENBERATUNG
UND TECHNOLOGIETRANSFER

Mittelstindische Unternehmen, die Innovationen auf den Markt bringen und sich damit

auch auf dem Wachst kt Ost

n engag

wollen, sind bei Spreepatent gut auf-

gehoben: Das Unternchmen bietet sowohl Hilfe beim Technolgietransfer als auch beim
Schritt in die fernstlichen Linder. Aber auch Firmen aus dem ostasiatischen Raum steht es
beim Weg nach Europa mit Rat und Tat zur Seite.

LALAJ

Erfolgreich in Japan angekommen: Im November prasentierte der japanische Partner von

Beier Entgrattechnik auf der Messe Jimtof in Tokio erfolgreich das neue Entgratwerkzeug

von Beier. Die Kooperation hatte Spreepatent vermittelt.

Kleine und mittelstindische Unternehmen,

die Mérkte mit unterschiedlichem kulturel-
len Hintergrund erschliefen wollen, stehen
hiiufig vor uniiberwindbar scheinenden
Hiirden, Was ctwa in Europa gilt, wird in
asiatischen Miirkten méglicherweise vollig
anders bewertet, Zur Abwiigung von Chan-
cenund Risiken sind daher nicht nur genaue
Analysen des Marktes sowie potenzieller
Partner notwendig, sondern auch Kenntnis-
s¢ etwa {iber kulturelle Besonderheiten von
Geschifisgepfogenheiten und Venragsver-
handlungen. Aublerdem sind Sprachkennt-
nisse fiir den Geschiftserfolg unerlisslich.
Daher empfichlt es sich fiir Unternchmen,
gerade bei den ersten Schritten in einen kul-
turell anders gepriigten Markt, die Dienst-

leistungen cines erfahrenen Beratungsun-

ternehmens in Anspruch zu nehmen.

Pendeln zwischen Berlin und Ostasien

Die im Wissenschaftspark Adlershof ansiis-
sige Spreepatent GmbH bietet nach den
Worten von Geschiiftsfithrer Uwe Richter
eine in Deutschland cinzigartige Kombina-
tion aus Ostasienberatung sowie Innovati-
ons- und Technologictransfer zwischen
Deutschland, Japan und Siidkorea. Dabei

setzten nicht nur deutsche Firmen auf den

Service von Spreepate

sondern beispiels-
weise auch japanische Firmen, die am deut-
schen Markt Full fassen wollen.

sUnsere deutschen Kunden haben auf der
Grundlage ihres technologischen Know-
hows bereits erfolgreich Produkte auf dem
deutschen oder curopiischen Marke einge-
fihr. Wenn aufgrund der steigenden Wett-
bewerbsbedingungen einer globalen Markt-
winschaft nun auch der Schritt in Richtung
Fernost gewagt werden soll, bieten wir
unser Leistungspektrum ane, erklint Rich-
ter seine Geschifisstrategie. Das aus funf

Mitarbeitern bestehende internationale
Team iiberwinde dabei Sprachbarrieren und
Mentalititsunterschiede,

Bei cinem neuen Projekt arbeitet sich das
Team zuerst genau in die Materie ein, fin-

det heraus was an dem Produkt interessant

und anders ist und vor allem, wie da in
Asien Geld zu verdienen ist. Die Mitarbei-
ter sind hiufig in Japan und Korea unter-
wegs, recherchieren dort, kniipfen Kontak-
te und bewerten den Markt. Daher sei Spree-
patent in der Lage, cinen Kompletiservice
zu bieten, der von der Bewertung der Mark1-
fahigkeit iiber die Suche gecigneter Koope-

rationspariner bis u Messebegleitun-
gen und Fachdolmetschen reiche, sagt Rich-
ter.

Als Beispiel fiir cinen erfolgreichen Inno-
vationstransfer nennt der Okonom und
Japanologe das Unternchmen Beier Ent-
grattechnik. Firmenchef Hans Michael Bei-
er hat ein Hochgeschwindigkeitsverfahren
entwickelt, das lose Spéne oder Grate ent-
fernt, die bei sich kreuzenden Bohrungen
entstehen. Derartige Verfahren werden vor
allem in der Automobilindustrie und im
Maschinenbau hiufig eingesetzt, bei der
Arbeit mit  Olkanilen, Ventilen oder
Nockenwellen. Beier beliefert unter ande-
rem BMW und DaimlerChrysler.

Mit Unterstiitzung von Speepatent konnte

sich Beier nun auch erfolgreich in Japan
etablieren. Yamada Machine Tool aus Tokio

vertreibt die deutsche Entgrattiechnologie.
Werkzeuge wurden unter anderem schon an
Toyota geliefert.

In umgekehrter Richtung arbeitet Spreepa-

tent bereits ebenfalls erfolgreich. So haben
Richter und sein Team dem japanischen
Werkzeugmaschinenhersteller Falcom aus
Kobe geholfen, cinen Lizenznehmer in der
Schweiz zu finden. Der Vertrieb erfolgt dber
ein Unternehmen in Sindelfingen. =In 25
Jahren habe ich fast nur gute Erffabrungen
in  der Zusammenarbeit mit  Japan
gemachts, sagt Richter. Die Aufiriage erhilt
St
Kunden aus Deutschland und Asien,

nt etwa jeweils zur Hilfte von

Patentschutz ist besonders wichtig

Spreepatent ist nicht auf bestimmte Bran-
chen festgelegt. So beraten die Berliner
auch Firmen aus der Pharmazie, Optik oder
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Maschinenbau. Fiir eine unabdingbare
Voraussetzung jedes Marktauftritts in Japan
Meist
werden keine Produkte, sondern Know-how

hiili Richter gesichene Schutzrechte:

exportierts, sagt der Unternchmer. Patent-
schutz sei auch fiir den potenziellen Kiiu-
fer essentiell, denn nur dieser sichere Exklu-
sivitidt am Markt. Spreepatent kooperiere
daher mit international agicrenden Patent-
anwilten, Michael Winckler

www.spreepatent.de
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